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Hay millones de espafioles que contemplan atonitos como
desaparecen empleos, cierran empresas y se disuelve rapidamente la
riqueza que se habia conseguido después de tantos afios de duro
trabajo.

La velocidad del desmoronamiento econOmico que presenciamos en
las noticias dia a dia estd impulsada por la crisis financiera mundial,
lo cual a muchos nos pilla completamente en babia, porque los que
somos ‘de letras’ dejamos de estudiar matematicas hace mucho
tiempo y se lo dejamos a los listos de la clase.

Y sin embargo estos empollones casi aristocraticos, que tanto sabian
de sumar euros Yy restar délares, presumiendo de salarios
astronomicos y vidas envidiables con casas en Manhattan, Londres y
Dubai, parecen haber caido en Ilo que Obama denomind
“irresponsabilidad profunda” al comentar sus nuevos presupuestos
esta semana.

¢Pero qué ha pasado con todo ese dinero que ha desaparecido? ¢Y
como es posible que ahora seamos los ‘tontos numéricos’ y pobres
sin casas en ninguna parte los que estemos prestandoles dinero para
que arreglen el entuerto? No olvidemos que lo que los gobiernos dan
en planes de rescate es lo que le damos nosotros a ellos en
impuestos...

Mi amigo Eduardo, viejo lobo de banca internacional donde los haya,
me lo ha explicado sin marearme con cifras llenas de ceros y
términos financieros acabados en ‘ing’: lo méas importante para ser
banquero no es ser bueno con los numeros, sino tener unas agallas
de tomo y lomo. (O el equivalente anatomico masculino que todos
conocemos)

¢Por qué? Porque el negocio del banquero se reduce a comprar riesgo
y vender confianza. En otras palabras, un banquero de verdad se
gana la vida porque les vende a sus amigos que si le prestan sus
ahorros, él los va a multiplicar varias veces, y luego compra las
promesas de sofiadores, inversores y empresarios, quienes estan
convencidos de gue si alguien les presta dinero se van a forrar.



El banquero de verdad se gana su pan cotidiano porque suda la frente
todos los dias, rezando para que los sofiadores realicen sus suefos y
le paguen de vuelta, y porque necesita poner buena cara con sus
amigos cada vez que le preguntan qué tal van sus ahorros.

Como ven, para hacer banca no hace falta calculadora, lo que hace
falta es tener pies de plomo y corazébn de aventurero. Ahora
preguntémonos cuantos de los flamantes financieros y banqueros que
salen en las noticias tienen pinta de ser realmente valientes. La
respuesta es que muy, muy poquitos. Los empollones de la clase no
eran siempre los mas valientes, sino a menudo todo lo contrario.

La irresponsabilidad profunda del siglo XXI consiste en cobrar mucho
dinero a mucha gente a cambio de garantizarles seguridad, y luego
escaquearse completamente cuando llega el lobo. Una impresionante
mayoria de instituciones financieras, manejadas por elegantes
pseudos-banqueros, se ha dedicado a comprar riesgos ridiculos aqui y
alld como si fuesen caramelos, sin nocion alguna de como resolver la
situacion si se ponia fea.

Y es que, hoy en dia cualquiera puede hacer numeros, gracias al
Excel y las calculadoras modernas, pero sigue habiendo muy poca
gente que se atreva realmente a ponerse delante del lobo del miedo.

Todos estos ejecutivos financieros elegantes que se deprimen y se
suicidan con estilo a lo Anna Karenina se estan preguntando de qué
van a vivir ahora. {Como van a devolver valor a la funcién financiera?

Y la respuesta es brutalmente sencilla. El que quiera dedicarse a
finanzas que eche un buen par. Que esté seguro de que va a seguir
en pie sin rechistar cuando llegue el lobo, incluso cuando éste le abra
su gran boca llena de dientes afilados y le eche el aliento carnivoro de
todas sus victimas anteriores.

Y si sospecha que va a llorar y salir corriendo, que se dedique a otra
cosa, como todos los demas que preferimos pagar a otros por
proteger nuestros ahorros.
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inalmente el Gobiernoha tomado la iniciativaen

politica de empleo sin esperar a que lamesa del

Didlogo Soeial (formada porel propio Ejecutive,
la patronal y los sindicatos) haya llegado a un acuerdo
satisfactorio para todas las partes. La postura de no
maover ficha sin el consenso de las tres partes empeza-
b a ser insostenible dada la sangria de desempleados
que, de nuevo, ha arrojado el tltimo mes de febrero
(154.000 parados més). En consecuencia, el ministro de
Trabajo, Celestino Corbacho, ha tenido que forzar de
alguna manera un acuerdo de minimos que le permite
al menos adoptar alguna medida de politica activa del
empleo.

Eso no significa, sin embargo, que el Gobierno deba
tomar como regla de comportamiento esta excepeitn. Fl
Fjecutivode Rodriguez Zapatero debe seguir intentan-
gruir un ¢ ire
las tres partes, de manera que se mantenga la paz social
que ha caracterizado a Espaia en losiltimos afiosy, a
la vez, se logren soluciones al menos temporales para
que los indices de paro elevadizsimos que pronostican
los expertos sean revertidos lo méximo posible.

docon todas sus fuerzasc

EL GOBIERNO DEBE ESCUCHAR LAS
NECESIDADES DE LOS EMPRESARIOS
Y MANTENER LA PAZ SOCIAL A
TRAVES DEL CONSENSO

tro de Trabajo tuvieran en la mente In md |“wrrll -
mente beneficiosos que resultaron los Pactos de la
Moneloa durante la transicion, en una época también
muy dura para la economin espanola. Por supuesto que
Ia realidad de ahora es muy distinta de la de entonces,
empezando por el sistema econdmico g[nbnl enel que
ahoranosmovemosy en laimportancia del entramado
financieror fial, much s detes inte que hace
tres décadas. Es al espiritu al que nos referimos al re-
cordar los Pactos de la Moncloa. El Gobierno debe ser
capaz de responder a las necesidades que plantean los
empresarios en estos momentos de crisis acuciante y
escuchartambién las recomendaciones de organismos
internacionales como la OCDE respecto ala flexibiliza-
cidn del mercado laboral.

Al mismo tiempo, Rodriguez Zapatero también debe
asegurarse de quelas medidas que se tomen para evitar
el cierre de mésempresas (peroqu duda, compor-
taréin més despidos - el BEVA contempla el escenario
de unos 4.500.000 de parados en 2010 -) puedan ser
contrarrestadas con politicas activas de empleoy, sobre
todo, con las prestaciones sociales necesarias hasta que
la tormenta amaine. Y no sélo se trata de protegera los
trabajadores para que no pierdan su trabajo o para, i
lo han perdido, que puedan resistir hasta que encu-
entren uno de nuevo. Se trata también de mantener
la paz social que, al mismo tiempao, sirve para seguir
atrayendo inversién extranjera a Espaia que, a su vez,
generard nuevos puestos de trabajo, Esto es politicaen
mayisculas. @
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con todo ese dinery?
dComo es ¢ le que
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numéricos’ v pobres sin
CAsAs en ninguna parte
los que estemos pres-
téndoles dinero para que
en el entuerto? No
olvidemos que lo que los gobier-
nos dan en planes de rescate es
lo que le damos nosotros a ellos
en impuestos...

Mi amigo Eduardo, viejo lobo de
banea internacional, me lo ha ex-
plicado sin marearme con cifrasy
términos financieros acabadosen
‘ing”: lo més importante para ser
banquero no es ser bueno con los
nimeros, sino tener unas agallas
de tomo ¥ lomo.

&Por qué? Porque el negocio del
banquero se reduce a comprar
riesgo y vender confianza. Enotras
palabras, un banquero de verdad
se gana la vida al convencer a sus
amigos de que si le prestan sus
ahorros, él los va a multiplicar
varias veces, v luego compra las
promesas de sofiadores, inversores
¥ empresarios, que estin conven-
cidos de que si alguien les presta

dinerose vana forrar. El banguero
de verdad se gana su pan cotidia-
no pmqun suda la frente todos los
s, rezando para que los sofiado-
res realicen sus suefios y le paguen
de vuelta, y porque necesita poner
buena cara con sus amigos cada

SIGUE HABIENDO
MUY POCA GENTE
QUE SE ATREVA A
PONERSE DELANTE
DEL LOBO DEL MIEDO

vez que le preguntan qué tal van
sus ahorros,

Como ven, para hacer banca no
hace falta calculadors, sino tener
pies de plomo y corazon de aven-
tureroe, ¢Cudntos de los flamantes
finaneieros y bangueros gque salen
en las noticias tienen pinta de ser
realmente valientes? Muy pocos.

La irresponsabilidad profunda
del siglo XXI consiste en cobrar
mucho dinero a mucha gente a
cambio de garantizarles seguri-
dad, y luego escaquearse cuando
llega el lobo. Una impresionante

mayoria de instituciones financie-
ras, mangjadas por elegantes pseu-
dos-bangqueros, se ha dedicado a
comprar riesgos ridiculos aqui v
alld como si fuesen caramelos, sin
nocion alguna de como resolver la
n si se ponia fea.

Y es que, hoy en dia cualquiera
puede hacer nimeros, gracias al
Excel y 1as ealeuladoras modernas,
pero sigue habiendo muy poca gen-
te que se atreva realmente a poner-
se delante del lobo del miedo.

"Todos estos gjecutivos financie-
ros elegantes que se deprimen y
se suicidan a lo Anna Karenina se
estdn preguntando de qué van a
vivir ahora. (Cémo van adevolver
valor a la funcién financiera? Y la
respuesta es brutalmente sencilla,
El que quiera dedicarse a finanzas
que tenga agallas. Que esté seguro
de que va a seguir en pie sin rechis-
tar cuando llegue el lobo, incluso
cuando éste abra su gran boea.

Y si sospecha que va a salir co-
rriendo, que se dedique a otra cosa
como todos los demds que prefe-
rimos pagar a otros por proteger
nuestros ahorros. @

Editor Jordi Castilo

Gutkrraz.

: Wiria Ribas, Fernando Rodriguer. Redactores: Manica Alonso, José Luis Bajo Benayas, Teresa Jiménez, Gama Lapaz Albendea. Maite Cabresizo. Delegaciones: E C. (Comunidad Valenciana);

Alicia Quintd (Galicia), Carles Baza y Javiar Alvarez Amaro (Extrermadura)), Isabel Naranjo {Andalucia): Jorge Rames (Asturias);, 5. G, Arranz (Pais Vasoc). Cormesponsales: Maria Bardn, M. Juste y B. Manvique (Bruselas): Ariadna C Carsti illa (Londres). Disefio,

infogratfia y maguetacion: Miguel Fontala y Daniel Biasco. Fobegratia: Umbria Prhotooress. Proyecto grifico: h’met Lioguds-PGE

Media 5L Area d

Malata Malla

Antonio Marthe:z

Direccion comercial: San‘tago Ferndader. Ad bz Carmen Caha

Redaccitn central y Publicidad: T/ Orense, 16 1IE 28020 Madrid. Tel: 91 770 1993 Welx

Madrid: Javier o

. e = E-mail: redacc

©/ de la Industria, 127 3 planta 08025 Li.!-uak'\n Ted 43 446 3030 Fax: 93 435 3051, Programas: Jond Triginer
al eoen. Depdsito Legal B-28474-2005 155N 1699-6379.




